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RESUMEN
Profesional en Administración de Empresas, con experiencia en el área Comercial y de Marketing, con capacidad de gestión de trabajo en equipo, orientado a la solución de problemas y logro de resultados. Capacidad de criterio e iniciativa para el desarrollo, planificación y ejecución de estrategias y acciones de marketing.
EXPERIENCIA PROFESIONAL

SHOCK MKT SAC 

Agencia de Marketing Integrado fundada en el 2002, cuenta con oficinas en Trujillo (Región Norte) Lima (Región Centro), Arequipa (Región Sur). Socio fundador de network internacional. Tiene entre sus principales clientes a P&G, Plaza Vea, Movistar, Gloria, Pedigree, Gillette, Bembos entre otros.
Director de Nuevos Negocios





Enero 2012 – Abril 2013
Responsable de planear y ejecutar las actividades comerciales y de negocios de la división, incluyendo la relación con los clientes a los que la misma presta servicios. 
Responsable del arranque y seguimiento a nuevos proyectos, hasta el momento de su entrega al Cliente. Responsable del manejo de la programación de eventos y campañas. 
Atención directa de cuentas importantes. Análisis de mercado.
Visualización / desarrollo de nuevas estrategias para la agencia.
Elaboración, seguimiento y cumplimiento del presupuesto anual de la agencia.
Gestión de cuentas de resultados hasta margen y EBIDTA.
Coordinación con el Planner Estratégico para el cumplimiento de los objetivos de la agencia. 
Gestión de los equipos de cuentas.

ELEKTRA DEL PERU 
Sucursal en el Perú del Grupo Elektra, S.A.B. de C.V. es la empresa líder en servicios financieros y comercio especializado en Latinoamérica. La compañía expande el consumo de la base de la pirámide a través de crédito accesible en sus más de 5,800 puntos de venta en nueve países de América. Grupo Elektra cuenta con dos segmentos de negocio: negocio financiero y negocio comercial.

Jefe de Marketing  - Contrato temporal por reemplazo -


Marzo 2011 - Julio 2011

Análisis del presupuesto anual de publicidad.
Estrategias de marketing y comunicación para el mejor desempeño de las líneas de negocio de Elektra y del Banco Azteca.
Coordinar y supervisar las campañas de marketing.
Elaboración y ejecución del plan de medios.
Trato con agencias de medios y proveedores.
Durante mi gestión se redujo el gasto presupuestal de marketing en un 20%.
Además se implementó un cronograma de actividades para las principales campañas del año.


MAPALSA SAC 

Empresa Peruana fundada en 1986, dedicada al desarrollo y comercialización de productos de pequeño electrodoméstico y menaje del hogar. Sus productos se distribuyen en el canal tradicional, grandes almacenes, supermercados, “homecenter” y venta institucional. La compañía cuenta con más de 250 trabajadores y factura 10M$. Actualmente cuenta con las marcas Practika Pro, Revlon, Remington, Black&Decker. 

Jefe de Producto







Julio 2010 -  Marzo 2011

Responsable directo de las líneas de producto Revlon y Remington, e indirecto de las líneas Practika Pro y Viega alemana del rubro construcción.




Plan de Negocios para las líneas de productos Revlon y Remington.
Alianzas estratégicas con empresas del rubro belleza para mejorar la rotación de los productos. Eventos en los puntos de Venta (retails y supermercados).
Organización y Participación de Fibella 2010.
Desarrollo de la línea Viega. Marca alemana líder mundial en gasfiteria y sistema de calefacción. Presentación de la marca a las principales constructoras del país, plan de marketing, importaciones y servicio post venta.
UNIBELL SAC






Empresa Peruana con más de 50 años en el mercado, fabricante de las marcas Lanosterín y Reflex, representante de marcas internacionales del rubro de la belleza: Wahl y BaByliss Pro, Orly (USA), Issue Group (Argentina).
Jefe de Producto 







Abril 2008 -  Marzo 2010

Desarrollo de las líneas Babyliss Pro y Wahl, lideres en el rubro de electro-belleza a nivel mundial. Elaboración del plan de marketing, análisis del mercado, desarrollo del canal mayorista, detallista y provincias. Proyección de las ventas y elaboración de pedidos. Capacitaciones a la FFVV.
Benchmarking y planes de acción. Análisis de las importaciones.
Coordinar actividades enfocadas al desarrollo de la marca en el punto de venta.
Negociación con principales clientes las actividades de marketing a realizar en el punto de venta.
Lanzamiento de nuevos productos y tecnologías.
Proyecto de ingreso de nuevas marcas al mercado.
En mi gestión logré un crecimiento en las ventas de Babyliss Pro un 150% en el 2008 vs. 2007.
Crecimiento en las ventas de Babyliss Pro un 300% en el 2009 vs. 2008.

Lograr un buen posicionamiento y  darle valor a la marca Babyliss Pro.
Ganar participación de mercado en el canal salones de belleza y mayoristas frente a marcas consolidadas y de mayor inversión como Gama Italy.
Reducción de reclamos por servicio técnico, mejoras en el servicio post-venta.
PLACENTA LABORATORIOS EIRL


Empresa Peruana que en 1987 inicia sus labores en el giro de la elaboración de productos para la industria de cosméticos, comercialización, distribución y venta a nivel nacional.
Jefe de Marketing 






Diciembre 2006 - Agosto 2007
Responsable de la marca GAMA Italy desde el ingreso de la marca al Perú hasta su desarrollo comercial en los distintos canales de venta.
Realizando el plan de marketing para la marca, Plan Anual de Actividades. (ATL y BTL).

Manejo del presupuesto de marketing. Elaboración de promociones según canal de venta. 
Capacitaciones en los puntos de venta y al personal. Lanzamiento de la marca en tdas. por dpto. Dentro de mi gestión se negocio el ingreso de la marca GAMA Italy con las tiendas Saga Falabella, Wong y Metro.
Además de posicionarnos y ser lideres de la marca en el canal mayorista.
LLAVES PERUANAS SRL
El grupo Klaus Brass posee dos empresas Llaves Peruanas SAC, dedicada a la fabricación de llaves en blanco para cerraduras de todo tipo con distribución en 11 países Sur Centro y Norte América (Consumo-Industrial), y Grupo Klaus SAC dedicado a la elaboración y venta de productos derivados de latón como barras, perfiles y válvulas (Industrial). Ventas anuales de de US$ 13 MM.

Asistente de Marketing 





Abril 2006 - Diciembre 2006
Aporté en el Plan de marketing, Análisis del mercado de cerrajeros. Campaña de Fidelización y promociones especiales para los mejores clientes. Capacitaciones y Cursos Empresariales.
Realización de Eventos para la marca Klaus Brass en Lima y Provincias.
EDUCACION          

ESCUELA EUROPEA DE DIRECCION Y EMPRESA - EUDE

Maestría en Dirección Comercial y Marketing




2012 -  2013 Previsto

INSTITUTO SAN IGNACIO DE LOYOLA


Diplomado de Marketing Estratégico





2012
UNIVERSIDAD RICARDO PALMA

Bachiller en Administración y Gerencia




2005 - 2009
INSTITUTO PERUANO DE  MARKETING

Técnico en Mercadotecnia 






1999 - 2002
COLEGIO SALESIANO – LIMA





1986 - 1996
PERSONAL

Nacionalidad: Peruana

33 años, casado, dos hijos
Ingles intermedio

Deportes: Running.
Hobbies: Maratones.
   Enrique José Sotomayor Viñas


Dos Este Mz. K  Lt. 10 Urb. Los Girasoles - La Molina


         Tel. Casa: 3656987 Tel. Cel.: 994234814


               Email: enriques999@gmail.com








